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Le meilleur
du Droit Social

BIEN CHOISIR SON 

CABINET CONSEIL
CABINETS 
SE PRÉSENTENT

60

©
 f

o
to

li
a
.c

o
m



Sophie Reichman
Une vision globale, une expertise pointue, 
la négociation raisonnée comme conviction

S
ophie Reichman a acquis une expertise 

en matière de mobilité internationale et 

de gestion d’expatriation au sein d’un 

grand cabinet anglo-saxon avant de créer sa 

propre structure entièrement dédiée au droit 

social. Cette expertise lui permet d’accom-

pagner, aussi bien dans le conseil que dans 

le contentieux, de grands groupes présents à 

l’international ainsi que les cadres dirigeants.

La réputation de son cabinet résulte de sa 

vision globale du métier d’avocat spécialisé 

en droit social et d’une approche spécifi que 

à chaque dossier. « En matière de conseil, je 

privilégie une approche globale des dossiers 

fondée sur l’anticipation et la mise en place 

d’une stratégie en amont nourrie par ma com-

préhension précise des enjeux stratégiques de 

l’entreprise. Cette approche constitue aussi 

bien une condition qu’un gage de succès. Pour 

y parvenir, l’avocat doit faire preuve d’écoute, 

de créativité afi n que son conseil constitue une 

véritable aide à la prise de décision. »

Négociation raisonnée
Elle doit aussi son succès à la pugnacité 

dont elle fait preuve dans le traitement des 

litiges. « C’est vrai que je suis réputée pour 

ma combativité. » Mais que l’on ne s’y trompe 

pas : si elle anticipe toujours l’hypothèse d’une 

issue contentieuse, Me Reichman est une 

grande partisane des modes alternatifs de 

règlements des différents (MARD). Formée à 

la médiation, au droit collaboratif ou encore 

à l’arbitrage, elle est une promotrice de 

la négociation raisonnée. Les MARD per-

mettent de favoriser des solutions intelli-

gentes, créatives, adaptées aux besoins et 

aux intérêts de ses clients, en ligne et en 

cohérence avec les axes stratégiques défi nis. 

La négociation raisonnée « fait à chaque ins-

tant la preuve de son effi cacité » assure Sophie 

Reichman, notamment dans l’appréhension 

et la gestion des risques psychosociaux.

La valeur ajoutée de son cabinet réside aussi 

dans la relation de proximité, de confi ance et 

de confi dentialité qu’elle a su nouer avec ses 

clients.
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